
www.b
l-a

gents
.fr

Votre pack de communication  
à 150 € HT par mois * :

• Accès aux logiciels de transaction, location,

 prospection et CRM Client 

• Une pige classifiée, journalière et sectorisée

• Votre espace intranet dédié

• Diffusion de vos annonces sur plus de 60 sites et 

portails partenaires ainsi que sur le site  

BL  AGENTS

• Votre site internet BL AGENTS personnalisé

L’intégralité de votre portefeuille de biens est 

publiable.

*ou 3% HT au-delà de 5000 € HT de CA mensuel.

Votre pack d’intégration à 349 € HT payable 
une fois à signature du contrat :

BL AGENTS vous fournit des outils de qualité 

afin d’être  opérationnel  le plus rapidement 

possible : 

• 7 Panneaux (A Vendre/Vendu,Recherchons 

biens à vendre/Recrutons) personnalisés avec 

vos coordonnées

• Une adresse e-mail personnelle BL  AGENTS 

• 500 cartes de visite de qualité supérieure

• 250 cartes de correspondance

• 2 500 Flyers personnalisés

OPÉRATIONNEL ET EFFICACE IMMÉDIATEMENT GRÂCE  
A DES OUTILS PUISSANTS

LE STATUT D’AGENT COMMERCIAL

Notre différence fera votre succès

BL  AGENTS IMMOBILIERS  

1 Avenue Christian Doppler 

Bat. C  – 77700 SERRIS 

Tel : 01.78.71.00.21 

 recrutement@bl-agents.fr

www.bl-agents-recrutement.fr

Déduction de l’intégralité des frais liés à 
l’activité
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AVEC RÉGIME FISCAL
Agent commercial ou EI ou EIRL

Soumis à la TVA 20%

Charges sociales de 47%

LE STATUT DU MANDATAIRE IMMOBILIER

AVEC RÉGIME FISCAL
Micro-entreprise

Possibilité de bénéficier de L’ACCRE

Non soumis à la TVA / Rémunération 
plafonnée à 32 900 €

Régime Micro Social Simplifié à 23% 
uniquement sur les encaissements

POUR DÉBUTER À MOINDRE RISQUE

ARCE

L’Aide à la reprise ou à la création d’entreprise permet de bénéficier de 45 % du montant du reliquat de vos 

allocations à la date de début de l’activité.

ACCRE

L’Aide aux chômeurs créateurs ou repreneurs d’une entreprise permet notamment d’être partiellement 

exonéré des charges sociales pendant un à trois ans.

NACRE

Ce dispositif permet à des personnes sans emploi ou rencontrant des difficultés d’insertion durable de créer ou 

reprendre une entreprise en bénéficiant d’un accompagnement avant la création et pendant le développement 

de l’entreprise durant trois ans.



• Des formations continues gratuites

Après l’obtention d’un BTS 
professions immobilières en 
2000, j’ai débuté ma carrière 
en tant qu’agent commercial 
indépendant pour ensuite 
prendre la responsabilité 
d’une agence immobilière  
jusqu’en 2011.
Ce métier est devenu au fil 
des années une véritable  
passion. C’est pourquoi en 
2013,  en collaboration avec 
Olivier, j’ai créé le réseau  
BL  AGENTS, avec la convic-
tion de pouvoir faire évoluer 
le rôle de l’agent immobilier. 
Nous contribuons au projet 
d’une vie, et c’est toute la 
dimension que je souhaite 
transmettre à nos agents.

J’ai intégré la profession  
immobilière en 1997 en tant 
qu’agent commercial  
indépendant pendant  
2 ans. J’ai ensuite pris la 
responsabilité d’une agence 
immobilière et manager une 
équipe de 5 commerciaux. 
L’évolution logique a voulu 
que je crée ma propre  
structure à l’issue de cette 
expérience.  
Dans la continuité j’ai  
développé une seconde 
agence que j’ai exploité  
jusqu’en 2012.   
En 2013, j’ai créé avec Nicolas 
mon réseau de mandataires 
en immobilier, qui est selon 
moi, la révolution de  
la profession. 

BL AGENTS est un réseau de mandataires en immobilier fondé par 

Nicolas LEMAY et Olivier BLACHE en Avril 2013. Fort de 35 années d’ex-

périences réunies, BL AGENTS propose un concept ambitieux dans le-

quel chaque membre récolte le fruit de son investissement personnel.   

Doté d’une culture d’entreprise audacieuse, BL AGENTS a pour objectif d’offrir un   

service de qualité à ses clients et une carrière prometteuse à ses Conseillers.

BL AGENTS

NOTRE ADN : LA VALEUR HUMAINE AVANT TOUT !

En adhérant au réseau BL AGENTS, les Conseillers ont l’assurance d’être épaulés tout 

au long de leur carrière. 

BL  AGENTS propose deux formules selon votre expérience et selon vos ambitions. Ainsi, 

nous offrons la possibilité à de nombreuses personnes de réorienter leur parcours en 

toute sécurité. 

BL  AGENTS c’est aussi un véritable accélérateur de carrière. Nous vous encourageons à 

créer votre propre équipe en devenant Manager. 

DEVENIR UN BL AGENTS®

UNE REMUNERATION HORS DU COMMUN

• Un coaching personnalisé
Dès votre  intégration, vous êtes  accompagné sur le terrain. Nous organisons votre 

cursus avec un réel suivi et une validation de vos acquis.

Nous mettons tout en œuvre pour vous offrir une formation et un apprentissage 

terrain des plus qualitatifs et complets. C’est une valeur ajoutée qui garantit le succès 

de nos Conseillers et la satisfaction de nos clients.

Nous dispensons un panel de 50 formations en continu toute l’année parmi  

les 6 domaines suivants : 

• IMMOBILIER / URBANISME 

• COMMERCIAL / FORCE DE VENTE

• JURIDIQUE

NOS ATOUTS

NOS 
VALEURS

NOTRE VISION

Etre plus qu’un Manager… Etre un Leader !  

Telle est la devise d’Olivier et Nicolas.

Le leadership est un état d’esprit, une fibre qu’il est 

indispensable de transmettre à chaque membre de 

BL  AGENTS - Etre ambitieux, savoir créer l’engage-

ment, la confiance et le respect - Connaitre ses forces 

et ses faiblesses, connaitre celles des membres de 

son équipe et surtout maîtriser  son environnement 

professionnel.

Les grands axes de notre management visent l’opti-

misation des potentiels de chacun.

• FINANCE

• MANAGEMENT

• PHOTOGRAPHIE /HOME STAGING

CONTRAT 
ÉVOLUTION

PROFESSIONNEL

CONTRAT 
LIBERTÉ

 En plus de 7 200 €, vous avez parrainé 2 personnes 

qui font chacun une vente à 10 000 € d’honoraires.  

BL AGENTS vous en reverse 7% soit 700 € . Ce qui 

vous fait au total, une rémunération supplémentaire  

de 1 400 €*. Démultipliable sur chaque ligne.

 Sur un bien en vente à 250 000 €, vous négociez  

10 000 € d’honoraires. Une fois la vente réalisée, 

nous vous reversons 80% des 10 000 € soit 8 000  €*.

80 % 
des  honoraires 

72%  
des 

honoraires 

Olivier BLACHE Nicolas LEMAY

DÉBUTANT & PROFESSIONNEL

 Sur un bien en vente à 250 000 €, vous négociez 

 10 000 € d’honoraires. Une fois la vente réalisée, 

nous vous reversons 72% des 10 000 € soit 7 200  €*.

*charge et frais à deduire

*charge et frais à deduire

• Rédaction des compromis de vente

+7%  

+3%  

+1.5%  

+1%  

+0.5%  

 sur vos filleuls  

 sur vos petits filleuls 1 

 sur vos petits filleuls 2 

 sur vos petits filleuls 3 

  sur vos petits filleuls 4 

• Un secteur exclusif de démarchage 


